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Beeindruckendes Trainingscenter

Carrier und IKKE kooperieren

Christoph Brauneis,
KKA-Redaktion,
Glitersloh

Das Carrier-Trainingscenter, Light Commer-
cial Systems” wurde Anfang 2012 in Zusam-
menarbeit zwischen Carrier (www.carrier.
de) und dem IKKE (www.i-k-k-e.com) er-
richtet. Als Standort flir das Trainingscenter
diente ein zuvor als Lager genutzter Raum.
Séamtliche Gerdte wurden von Carrier zur
Verfligung gestellt, den Aufbau lGbernah-
men Umschiler an der IKKE im Rahmen
einer Projektarbeit. Wie auf einer realen
Baustelle mussten die Umschiiler auch un-
ter einem gewissen Zeitdruck die Installati-
onen vornehmen - und das Ergebnis kann
sich wirklich sehen lassen. Im Einzelnen
befinden sich in dem Schulungsraum nun
ein luftgekihlter ,Puron”-Flissigkeitskih-
ler von Carrier mit 17 kW Nennleistung
inkl. Hydronikmodul, ein weiterer ,Aquas-
nap”-Flussigkeitskihler mit 39 kW Nennleis-
tung, drehzahlgeregelter Doppelpumpe
und drehzahlgeregeltem Ventilator, eine
+~Aquasnap”-Wasser/Wasser-Warmepumpe

Das Carrier-Trainingscenter im IKKE

—

Das IKKE (Informationszentrum fiir Kélte-, Klima- und Energietechnik) in
Duisburg hat sich seit der Griindung 2002 standig weiterentwickelt und
prasentiert sich heute als modernes Schulungszentrum mit sechs Werkstat-
ten, vier Schulungsrdumen, einem EDV-Raum, einem Konferenzraum, einer
Mensa und einem angeschlossenen Internat mit 59 Betten. Seit Anfang Marz
2012 ist das Angebot in Duisburg fiir Azubis, Meisterschiiler und gestandene
Kalteanlagenbauer noch einmal um eine besondere Attraktion erweitert wor-
den: In Kooperation mit der Firma Carrier ist ein Trainingscenter geschaffen
worden, das in Deutschland seines Gleichen sucht.

mit 30 kW Nennleistung und drehzahlgere-
gelten Pumpen, ein groBer Pufferspeicher,
sechs Innengerate mit 8 kW Nennleistung
inkl. verschiedenen Fernbedienungen und
der System Manager ,Aquasmart”.

Grof3ziigig dimensioniertes
Schulungscenter

Schon seit Jahren besteht zwischen dem IKKE
und Carrier eine besondere Nahe, da Carrier
(KolIn) alle eigenen Azubis nach Duisburg
schickt. Die gute Infrastruktur des Schulzen-
trums war also bekannt. Insofern lag es nahe,
dass zuerst beim IKKE nachgefragt wurde,
ob dort die Moglichkeit bestehe, Gerate auf-
zubauen und eigene Schulungen durchzu-
fihren. Die in den Anfdngen des IKKE von
manchen als iberdimensioniert kritisierten
Raumlichkeiten haben sich mittlerweile als
Segen erwiesen, denn nicht nur die eigenen
Schulungsrdume sind angenehm grof3zu-
gig gestaltet, auch das neue Carrier-Center
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konnte mehr als ausreichend dimensioniert
werden, um auch grof3e Gruppen schulen
zu kdnnen. Die ersten Schulungen konnten
bereits im Marz und April 2012 durchgefiihrt
werden. Bei einem dieser Seminare am 27.
April 2012 hatte die KKA-Redaktion vor Ort
die Gelegenheit, sich von der Qualitat der
Schulung und den gelungenen technischen
Méglichkeiten zu liberzeugen.

Und im Herbst sollen weitere Seminare
folgen - fur bestehende Fachpartner und
solche, die es noch werden wollen. Interes-
senten kénnen sich an Wilfried Buschmann,
Vertriebleiter Light Commercial Systems bei
Carrier, wenden (wilfried.buschmann@car-
rier.utc.com). Neben Inbetriebnahme-Se-
minaren sind auch weitere Schulungen, z.B.
Uiber,Aquasmart”-Systemtechnik, Hydraulik,
Probleme und Fehlersuche, Vorschriften und
Verordnungen geplant, was das bereits be-
stehende umfangreiche Seminarangebot
des IKKE hervorragend ergénzt.

Carrier und IKKE nutzen das
Angebot

In Duisburg schult Carrier nun regelmaBig
Mitarbeiter, Fachpartner und GroBkunden
im Umgang mit den eigenen Produkten. An
Tagen, an denen Carrier keine Veranstaltun-
gen plant, kann das IKKE tiber die Raumlich-
keiten verfligen und die Gerate im Rahmen
von eigenen Schulungen nutzen. Im neuen
Trainingscenter lassen sich nun ideal The-
men wie Hydraulik, Verbrauchsmessungen,
Energieeffizienz sowie Mess- und Regeltech-
nik praktisch vermitteln. Und Teilnehmer
der Carrier-Schulungen, die womaglich
das IKKE noch nicht kannten, erhalten ei-
nen umfassenden Einblick in das Angebot
in Duisburg und kommen evtl. zu anderen
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Erfolgreiche Kooperation zwischen Carrier und dem IKKE, v.I. Tedy Kunicic, Marketing- und Produktmanager
(Carrier), Wilfried Buschmann, Vertriebsleiter Light Commercial Systems (Carrier), Stefan Pliicker (Carrier-
Vertriebsbeauftragter LCS ), Ralph Neunzig, Carrier Product Support, Karsten Beermann, Geschdftsfiihrer

IKKE

Carrier-Inbetriebnahmeseminar in der Theorie ...

Seminaren wieder - eine Win-Win-Situation
fur alle Beteiligten, wie Karsten Beermann,
der Geschaftsfihrer des IKKE, betont. Und
die Méglichkeiten sind noch nicht ausge-
schopft. Es bestehen schon Plane das Trai-
ningscenter durch ein kleines Priflabor zu
erweitern. Und auch der alte Krupp-Horsaal
im IKKE, der schon fertig bestuhlt und mit
technischem Equipment ausgestattet ist,
wird bald wieder fiir Veranstaltungen zu nut-
zen sein. Derzeit fehlt ndmlich noch die fir
eine Versammlungsstédtte erforderliche Lif-
tungsanlage - auch hier greift Carrier dem
IKKE mit Geraten unter die Arme. Die Zuluft
fur den vorgeschriebenen Mindestluftwech-
sel wird dann kinftig durch ein kompaktes
Carrier-Gerat gewahrleistet.

Veranderte Vertriebspolitik

Das Trainingscenter in Duisburg ist Teil ei-
ner sich verandernden Vertriebspolitik von
Carrier. In der Vergangenheit wurde die In-
betriebnahme von Carrier-Anlagen in der Re-

www.kka-online.info

...und in der Praxis

gel von eigenem Personal durchgefiihrt. Bei
den groB3en Chillern soll dies auch kiinftig so
bleiben. Aber im so genannten Bereich, Light
Commercial Systems”, d.h. im Leistungsbe-
reich <250 kW, will sich Carrier starker 6ffnen
als bisher und diesen auf diese Weise forcie-
ren. Hierzu gibt Carrier seinen Fachpartnern
weitere Ebenen in der MSR-Technik frei, die
bislang nur von eigenem Personal bedient
werden konnten. Die Fachpartner sollen mit
dieser MaBnahme technisch gestarkt werden,
so dass sie die Inbetriebnahme der Anlagen
klinftig selber vornehmen kénnen. Auf diese
Weise wachst deren Service-Know-how und
sie konnen ihren eigenen Kunden gegentiber
mehr Kompetenz beweisen. Tedy Kunicic,
Marketing- und Produktmanager bei Carrier,
erhofft sich, dass das Interesse beim Kalte-
anlagenbauerhandwerk, Carrier-Produkte
einzusetzen, so gesteigert werden kann. In
speziellen, zweitdgigen Inbetriebnahme-Se-
minaren werden die Anlagenbauer intensiv
geschult - sowohl in der Theorie als auch in

Die Carrier-Produkte werden detailliert unter die
Lupe genommen.

praktischen Ubungen im neuen Trainings-
center. Besonderen Schulungsbedarf sieht
Tedy Kunicic dabei im Bereich der Hydraulik
und der Regeltechnik — beides sind Themen,
die im IKKE nun besonders intensiv trainiert
werden kdnnen.

Vor allem die Regeltechnik lasst im Carrier-
Trainingscenter nichts zu wiinschen Ubrig.
Hier kommt ein ,AquaSmart”-System mit
einer so genannten ,Touch Pilot”-System-
steuerung der neuesten Generation zum
Einsatz. Das System ist in der Lage gewerb-
liche Heizungs-, Luftungs- und Klimaanla-
gen in bis zu 128 Zonen zu steuern und zu
optimieren. Dabei liberwacht die ,Touch
Pilot”-Systemsteuerung den Betrieb aller
Heiz- und Kihlgerate sowie der zugeho-
rigen Frischluftversorgung. Diese enge Ab-
stimmung verringert den Energieverbrauch,
indem Konflikte zwischen Heiz- und Kuhl-
betrieb vermieden werden. Aber auch die
problemlose Systemkonfiguration und ein-
fache Bedienung sind wichtige Aspekte fir
Kalteanlagenbauer bei der Inbetriebnahme
und fur Betreiber bei der Anpassung und
Aktualisierung von Betriebseinstellungen.
Diese Funktionen kénnen neben der,Arbeit”
an der kédltetechnischen Hardware im Car-
rier-Trainingscenter am IKKE nun ebenfalls
vermittelt werden.

Weitere Fotos zu diesem Artikel finden Sie
online.
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